Umsatzplus fir die Carus-Gruppe

Verstirktes Cross-Selling angestrebt
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Carus-Chef Karl-Heinz Witt: Will
auch im Jahr 2004 die Armel
kraftig hochkrempeln

D ie Carus-Gruppe mit Hauptsitz
in Norderstedt bei Hamburg
steigerte im Geschdftsjahr 2003 den
Umsatz um fiinf Prozent auf 68
Mio. Euro bei knapp 2 Mio. Euro
Gewinn (EBT). Wihrend im Bran-
chendurchschnitt Stellen abgebaut
wurden, hielt Carus die Personal-
decke stabil bei 263 Mitarbeitern.

~Irotz aufsteigendem Trend, wird
auch 2004 ein hartes Jahr fiir die IT-
Branche, in dem wir kriftig die Ar-
mel hochkrempeln werden”, kiin-
digt CEO Karl-Heinz Witt an. Er will
das Cross-Selling von Hard- und
Software verstirken und neue
Mirkte vor allem im Finanzsektor
erschlieffen. Das Unternehmen ver-
eint die Leistungen eines System-
hauses mit der Entwicklung von
Branchensoftware fiir Kliniken,
Handel und Telekommunikation.

Steigende Umsdtze im Hardwarege-
schift sorgten trotz stagnierender
Nachfrage fiir Software in der Ge-
sundheits- und Einzelhandelsbran-
che fiir ein positives Ergebnis, bilan-
ziert Witt. Fiir 2004 rechnet er da-
mit, auch auf den Software-Mark-

ten wieder mehr zu verkaufen. Die
Holding, die unter dem Dach der
Carus IT AG dreizehn Téchter ver-
eint, will den Umsatz um weitere
zwanzig Prozent steigern.

Das Hardware-Geschaft mit Grofi-
kunden und grofieren mittelstandi-
schen Unternehmen will der IBM-
Partner durch das Angebot von IBM
Software ergdnzen. 040/51435-0



