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Pixelpark-Transaktion setzt neue Energien frei


Norderstedt, 15. Januar 2007. Nach der Herauslösung des Systemgeschäfts aus der c.a.r.u.s. Gruppe will das Unternehmen seine Ressourcen bündeln, um sich auf die Entwicklung von Branchen- und Individualsoftware im High Performance-Segment zu konzentrieren. Mit dem avisierten Übergang des Geschäfts der Systemlösungen an die Pixelpark AG begründet c.a.r.u.s. die seit gut einem Jahr vom Vorstand beschlossene Neupositionierung am Markt. 

c.a.r.u.s. Vorstand Karl-Heinz Witt: "Wir haben vor 20 Jahren als Softwareentwickler angefangen und uns den Wünschen unserer ersten Kunden entsprechend zum Full Service Provider entwickelt. Unser Markt erfordert jedoch wieder einen erhöhten Spezialisierungsgrad, was eine Fokussierung auf das Kerngeschäft notwendig macht." 

Übergang ist eine Win/Win Situation

Der Übergang der Systemsparte an Pixelpark ist nach Ansicht des c.a.r.u.s.Vorstands eine echte Win/Win-Situation. Witt: "Pixelpark entwickelt sich vom Internetspezialisten zu einem Full-Service Anbieter für Kommunikation, Multimedia und Systemtechnologie. Letzteres können wir mit unserer Expertise, unserer langjährigen Erfahrung im Systemgeschäft und unseren gefestigten Kundenbeziehungen ideal unterstützen. Gleichzeitig gewinnt der übergehende Geschäftsbereich c.a.r.u.s. Systems neue Kunden und Branchen hinzu, zu denen man bislang keinen Zugang hatte. Wir sind überzeugt, dass der Geschäftsbereich mit dieser Mitgift eine glänzende Zukunftsperspektive hat."

Kontinuität im Wandel 

Außer an den Eigentumsverhältnissen ändert sich für die c.a.r.u.s. Systemsparte nichts. Beide Unternehmen betonen, dass alle Verpflichtungen gegenüber Kunden, Geschäftspartnern und Lieferanten auch von Pixelpark weiterhin erfüllt werden. Die Mitarbeiter des Geschäftsbereichs Systems werden weiterhin für diese tätig sein, und wie gewohnt an den bisherigen Standorten das Geschäft betreiben. Ein Erwerb der Gesellschaften in Hannover und Berlin ist von den Vorständen Pixelparks und c.a.r.u.s. beschlossen und hängt unter anderem von einer Einigung mit den Mitgesellschaftern bei diesen Tochter-GmbH's ab. 

c.a.r.u.s. Retail, Health und High Performance bleiben 

Vorbehaltlich der bis Mitte Februar erwarteten Zustimmung durch die Aufsichtsräte beider Unternehmen sowie der Erfüllung einiger anderer formaler Bedingungen auf beiden Seiten soll der Verkauf der Systemsparte mit Wirkung zum 31.12.2006 erfolgen. Wie in der von Pixelpark am 4. Januar 2007 veröffentlichten Ad-hoc-Meldung bekannt gegeben, gehen jene c.a.r.u.s.-Töchter an Pixelpark über, die sich mit Dienstleistungen und der Implementierung rund um Systemlösungen beschäftigen. Alle anderen Gesellschaften und Beteiligungen der Gruppe bleiben unter dem Dach der c.a.r.u.s. IT AG. Software als künftiges c.a.r.u.s. Kerngeschäft wird dabei repräsentiert von der c.a.r.u.s. Retail IT GmbH, der c.a.r.u.s. HMS GmbH (Health IT) sowie der c.a.r.u.s. High Performance IT GmbH. 

Über Pixelpark 

Die Pixelpark AG betreibt seit rund einem Jahr eine konsequente Wachstumsstrategie und hat in dem genannten Zeitraum sechs Unternehmen oder Unternehmensteile in den Konzern integriert. Nach der Übernahme der Elephant Seven AG, die am 2. Dezember 2006 offiziell angekündigt wurde und derzeit in vollem Gange ist, dürfte Pixelpark (bisher Nr. 3 der Branche) mit dem Umsatz von Elephant Seven (Nr. 8 der Branche) zum zweitgrößten Interaktivdienstleister aufsteigen. Beim New Media Service Ranking 2006 würde dann voraussichtlich nur noch T-Systems MMS vor Pixelpark rangieren. Hier differenzieren sich allerdings Pixelpark und Elephant Seven durch eine höhere kreative Kompetenz und Konzernunabhängigkeit.

Über c.a.r.u.s. 

Die c.a.r.u.s. Gruppe konzentriert sich auf High Performance Solutions in der IT. Das Unternehmen bietet dazu umfassende Consultance und Softwarelösungen für Großunternehmen, den Mittelstand und öffentliche Auftraggeber. Im Fokus stehen dabei die Entwicklung hoch performanter Erweiterungen von Standardsoftware (EAI, ERP, CPM), MDA- und SOA-basierte Entwicklungen sowie die Implementierung von High Performance Individual-Anwendungen. Eigene Branchen-Software, zum Beispiel der klinische Arbeitsplatz cHMS|myMEDis® sowie das Produktportfolio der c.a.r.u.s. Partner, wie zum Beispiel Cognos, Intel, Novell / SUSE Linux, Oracle, Platform etc., runden das Angebot ab.
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